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Por favor com uma caneta e uma folha de papel, escreva:
* O seu passatempo favorito
A sua citacao favorita
Se pudesse ter um emprego no mundo, qual seria?
Se pudesse ter um poder magico por 24 horas, qual seria?

Qual foi a comida mais estranha que ja comeu?

Se pudesse ser uma personagem de um desenho animado, qual escolheria?

Nao escreva o seu home na folha de papel! Coloque todas as folhas
num cesto e misture-as. De seguida, peca a cada pessoa para tirar um
papel e adivinhar quem escreveu essas respostas. Todos o0s

_formandos participam nesta actividade.
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Desenvolver competéncias empreendedoras dos estudantes das areas
TIC em toda a Europa

Melhorar os niveis de empreendedorismo dos estudantes das universidades
europeias

Diminuir o desemprego jovem e fomentar a criacao de emprego e o
crescimento de empregos

Identificar os obstaculos que os estudantes/graduados das areas TIC

encontram quando transferem as suas descobertas em ideias de negdcio

Desenvolver/testar um programa pre-acelerador compreensivo que
possa ser utilizado pelos parceiros envolvidos e outras organizagoes, assim

gue o projeto estiver concluido, a nivel nacional e a nivel europeu.
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E um projeto inovador financiado pela Uni&o Europeia, com o objetivo de

desenvolver um novo programa pré-acelerador de alta qualidade que ira

ajudar os estudantes/graduados das areas TIC:

- melhorar as suas competéncias empreendedoras
- aplicar de forma pratica o conhecimento adquirido durante os seus percursos
acadéemico

- desenvolver novas ideias de negocio

Formar uma imagem compreensiva do ambiente empresarial!!!
. ICT
Uma nova carreiralll ENTREPRENEUR
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“Sizing the EU App Economy”, O Relatorio da Unido Europeia indica
que:

« Em 2018 -> 5 milhGes de empregos na Europa serdo no setor das aplicacoes

(app sector) O sector das aplicacées

» £63 bilibes gerados para a economia da Uniao Europeia da Unido Europeia

passou de insignificante
para super-heroi digital
« Aumentar o mercado, aumentar o emprego em menos de cinco anos.

* Dominio de developers de aplicacGes de jogos

 Lidar com a falta de competéncias digitais com iniciativas europeias

» Apenas 9% dos adevelopers sao mulheres.

» Causas de preocupacao: Dificuldades técnicas e fragmentacao

 Parcerias da Unido Europeia com industria, escolas para o desenvolvimento
de competéncias nas areas TIC, apoiar iniciativas sociais tais como: a semana
do codigo da Unido Europeia -> 10.000 pessoas de 26 paises (Novembro 2013)
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Mobilidade: Aproveitar solucdes méveis no ambiente empresarial

Empresas de Social Media: confianga das empresas nos Social Media
(promogéo e marketing)

Big Data Analytics: € um fenOmeno complexo e multidimensional, impacto
sobre as pessoas, processos e tecnologia.

Servicos Cloud: os servicos podem ser descritos como produtos, servigos e
solucbes entregues e consumidoa em tempo real numa rede (na maioria das
vezes, na Internet)
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10 Jobs that Didn’t Exist 10 Years Ago!
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Desenvolvimento
de competéncias
empreendedoras
para 100
estudantes/graduad
os em TIC na
Europa

U

Assisténcia
fornecida a
estes jovens no
inicio das suas
proprias
empresas

Oferecer um novo
curso de formacao
na forma de um
programa pre-
acelerador para
entrar em
aceleradoras,
incubadoras,

universidades, etc.
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Servir como um
exemplo de
boas-préticas e
modelo de
formacao para
parcerias
estratégicas e
outras iniciativas
da Unido Europeias
dentro da area do
Empreendedorismo




e IDENTIFICAR-ME

e Médulos M1 (Mentalidade Empreendedora)+ M2 (Competéncias
Empreendedoras)

« CRIACAO DA MINHA IDEIA E EQUIPA

e Médulos M3 (Team Building)+M4 (Criacdo da Ideia e
Comercializacdo)+M5 (Direitos da Propriedade Intelectual)

e TESTAR

e Modulos M6 (Modelo de Negocios Canvas)+M7 (Plano de Negdcios
Lean)

e EXTRAS ESSENCIAIS
e Modulos M8 (Pitching) + M9 (Fontes de Financiamento)
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M6: Business Model

M5: Team Building

M3: Idea Generation

M7: Business plan
M2: Personal Resources

M1: Self-Assessment M8: Pitching M9: EU Funding

M9: Research EU
opportunities

ICT Entrepreneurship Modules

M8: Pitching+

M1: Who am I? o
finding investors

Entrepreneurs’
characteristics
e.g. Coping with
failure

e.g.2 Risk taking

M7: How to prepare
a business plan

M6: Research, start-up,
M2: Soft-Skills market needs

(self-dev't,
Communication,

Leadership etc.
M3: Development+

Commercialisation

egal rights, eftc.

M5: Organisational
Behavior +
Growth aspects
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Sugere-se que o programa seja oferecido durante o periodo de 10 semanas,
durante um semestre.

Em cada semana um modulo sera aplicado em dois dias (por exemplo: a
segunda-feira e terca-feira, durante 3 horas).

Durante o 1° dia da semana a parte teorica sera apresentada enquanto no 2°
dia poder-se-a ter um orador convidado, ou o0s estudantes poderao trabalhar
em exercicios individualmente, ou em grupo e/ou visitar empresas.

Trabalho de casa sera dado durante o 2° dia da semana e depois 0s
estudantes poderdao submeter os trabalhos online e o feedback sera dado pelo
tutor/formador atraves da plataforma.

Este calendario sera mantido para todos os modulos.
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« Semana 1: Introducao. Conhecer um ao outro. Definicbes basicas e conceitos
sobre Empreendedorismo. A abordagem /ean startup.

Semana 2: Tem uma mentalidade empreendedora?

Semana 3: Utilizar os seus recursos pessoais e desenvolver competéncias
empreendedoras.

Semana 4: Mover de mim para a empresa: compreender as dinamicas individuais
e em equipa.

Semana 5: Criacdo da ldeia e Comercializacao.

Semana 6: Direitos da Propriedade Intelectual e Gestdo da Tecnologia.
Semana 7: Modelo de Negocios Canvas.

Semana 8: Plano de Negocios Lean

Semana 9: Fontes de financiamento para start-up.

Semana 10: Conclusodes finais. Visitar empresas. Detalhes sobre a Competicao de
Ideias de Negocios, regras e procedimentos.
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Lean start-up permite aos empreendedores:

Desenhar os seus produtos e testar os pressupostos
subjacentes dos seus modelos de negdcio com o capital
minimo exigido e no menor periodo de tempo.

Mas o mais importante é que valoriza a capacidade de uma

empresa mudar rapidamente
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- e Faca pressupostos no papel (usar a proposta de valor do modelo de negécios
1 Canvas) para ajustar o seu produto ao cliente e definir a sua proposta de valor

2 MVP c té de protc
S pressupos M clientes reais

e Recolha dados e feedback de clientes e analise-o0s (descoberta e validacéo de
clientes)

e Mude o0s seus pressupostos (pivoting) ou perseverar de acordo
e Crie 0 seu modelo de negécios (usar o Modelo de Negocios Canvas) e
verificar/validar a sua sustentabilidade

e Escreva . ! 0 de Negdcios . ol stratégia e
sua ex




ICT
ENTREFRENEUR

STEP-BY-STEP

BECOME

SUCCESSFUL
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. Convidar um orador que tenha experiéncia em TIC e tenha desenvolvido
produtos/servicos tecnoldgicos inovadores para falar sobre o seu trajeto e ter tempo
para questoes (Duracdo sugerida: 60’).

. Separar os participantes em grupo de 4 a 5 pessoas e pedir-lhes para comecarem a
discutir sobre lacunas que eles veem no Mercado, relacionar as lacunas com 0s seus
passatempos/paixdes e comecar a pensar sobre novas ideias de negoécio (Duracao

sugerida: 60).

Dar aos participantes um artigo relevante sobre start-ups e empreendedorismo,
dividi-los em grupos e pedir-lhes para discutir dentro do grupo o artigo e apresentar
as principais conclusées bem como os prés e contras de ser um empreendedor
(Duracao sugerida: 40).

. Organizar uma visita a uma empresa TIC inovadora (Duracao sugerida: 120’).




Muito Obrigado!!!

“The way to get started is to quit talking and begin doing”

- Walt Disney-
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